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Notre client distribue l’un des coproduits nobles d’une activité agroalimentaire mondiale. Cela représente 100 M€ de CA dans un groupe d’environ 2Md d’€.

Ce coproduit est, en fait, un intermédiaire pour le monde agroalimentaire, le monde des spiritueux, l’industrie pharmaceutique, les parfumeurs ou encore l’industrie de la peinture, des colles, etc… et vendu comme tel.

Pour en assurer la distribution, notre client recherche un second :


RESPONSABLE COMMERCIAL   H/F


pour prospecter et suivre les grands comptes, afin de partager par secteur d’activité ou par zone géographique l’intégralité de la clientèle.

Cette approche B to B requiert une certaine connaissance technique proche de la chimie ou de l’agroalimentaire, mais surtout une très forte capacité commerciale.

Nous souhaiterions donc rencontrer, soit des ingénieurs ayant eu une première expérience commerciale de cette nature (B to B vers les secteurs des boissons ou des IAA), soit des écoles de commerce ayant eu dans leur première expérience une approche et une bonne compréhension technique. L’anglais est un vecteur de progression dans le groupe.

Le poste est basé à Paris, mais requiert de fréquents déplacements.



Si vous pensez avoir sensiblement ce vécu et si une telle activité, à la fois technique, commerciale et ludique vous intéresse, vous pouvez nous faire parvenir votre candidature (lettre, curriculum vitae), sous référence PCD :

M.F. PARTNERS

43 – 45 rue de Naples - 75008 PARIS - e.mail : mf@mfpartners.com 

où Michel FOUTRIER vous garantit une totale confidentialité.

